Faire le choix d’investir dans un abattoir aux normes CE:

Leur ancien abattoir ne leur permettait pas de livrer a plus de 80 kms,
L'agrément CE (Union Européenne), leur a permis de livrer a des restau-
rants plus éloignés. Aujourd’hui ils fournissent des restaurants Rennais,
Parisiens et Savoyards.

Grace a cet investissement, ils ont pu maintenir I'activité et donc I'em-
ploi sur leur structure. Mais cela suppose de vendre pour rembourser !

Un environnement trés aménagé !

Aprés la construction d’'une ligne a Haute tension, passant a quelques
meétres de la ferme, la commune voisine risque de faire passer le trajet
du nouveau TGV Rennes-Paris a proximité de la ferme !

L'élevage pourrait subir ces nouvelles turbulences, quel avenir pour
cette exploitation ?

Pourquoi ne pas avoir choisi d’étre en Bio ?

Il leur manque 10 a 15 ha pour pouvoir demander le label Bio et étre en
autonomie alimentaire. Seulement, ces terres sont difficilement accessi-
bles aujourd’hui.

La transmission:

Ce theme est d'actualité, Marie-Noélle pourrait étre en retraite a la fin de
I'année 2009, pour Paul c’est prévu dans un ou deux ans.

lls ne veulent pas forcément partir en retraite tout de suite, ils se don-
nent 4 ans pour transmettre leur exploitation et I'abattoir.

Pour l'instant, ils sont en contact avec un jeune qui souhaiterait repren-
dre I'exploitation, mais pour I'abattoir c’est encore en réflexion.

De plus, le successeur aimerait trouver 15 ha supplémentaires, il envi-
sage de passer en Bio, mais cela reste difficile de trouver le foncier man-
quant.

Pour en savoir plus : Paul et Marie-Noélle RENAULT
@ Tél : 02.99.00.05.90

Réalisation : ACCUEIL PAYSAN 35 (0299 77 36 74) , d'aprés la boussole NESO créée par AS-

< b grobio
ey .

3 7%‘6&2‘4«& de ba wislte
Chez Paul et Marie-Noélle Renault

Les Volailles de I'entilliére

7 A Louvigné de Bais le 13 Juin 2009

Activités: naisseur et engraisseur de volailles
Transformation et vente directe
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Septembre 1976: installation sur 18 ha en location, production vaches laitieres et démarrage
de I'atelier pigeon. 1978: début de la vente directe pour les pigeons puis canes et poulets sur
le marché des Lices et restaurateurs. 1984: Création du GAEC familial avec le frere de Marie-
Noélle, ce dernier est sur la production laitiere. 1987: achat de 2 ha. 1989: Arrét du GAEC fami-
lial, vue différentes entre les associés sur les pratiques d’élevage. Marie-Noélle et Paul pren-
nent la décision de ne pas reprendre les vaches laitieres et augmentent la production des vo-
lailles. 1990: location de 6 ha supplémentaires. 1992: Vente directe sur le Marché des Halles
de Rennes. Démarrage du coucous de Rennes avec 6 poules et 1 coq dans un premier temps.
En paralléle travail sur la remise en valeur de la race avec I'écomusée de Rennes. 1995: adhé-

sion a Brin d'Herbe

1997: lancement de la production du coucou de Rennes de facon plus importante. 1998:
Création de la SARL. 2000: Construction de I'abattoir, investissement qui s’éléve a 230 000 €,

sans aides.
Le systéme aujourd’hui:

Actuellement sur la partie élevage des volailles et production de I'alimentation, ils sont 2 per-
sonnes (Paul Renault et 1 salarié depuis 10 ans). L'activité liée a I'abattoir dépend de la SARL,
cette derniére embauche 5 salariés (dont Marie-Noélle).

IIs vendent leurs volailles en directe, sur Brin d’'Herbe, sur les Marchés des Lices et les Halles

Surface:30 ha

Pairies : 4ha (parc en herbe pour volailles), 1 ha
prairie, verger, 3 ha propriété.

Cultures : 25 ha (céréales, orge, mélanges, lu-
zerne)

Animaux et production:

en moyenne 400 volailles abattues/semaine
(pigeons, canards, poulets, coucous, pintades,
oies, chapons), 30 brebis.

Principaux batiments :

4 batiments de 50 m? sur paille (pigeons, cou-
cous, poulets, oies, pintades), 1 abri pour les
canards, hangar de stockage, 1 labo de trans-
formation.

Matériel : CUMA, 1 tracteur, des silos pour le
grain

Données économiques de I'exploitation
Nombre d’actif : 2 UTH (dont 1 salarié)
Investissements : 5900 €/an

Taux d’endettement : 65 %

Annuités : 3900 €

Salarié : 38000 €/an

Chiffre d'affaires 08: 153500 € / an
EBE/actif exploit: 18 000 €

Données économiques de la SARL
Nombre d’actif : 5 UTH (5 salariés)
Investissements : 110000€/an

Taux d’endettement: 20.75 %
Annuités : 22700€

Salaires : 94000 €/an

Chiffre d'affaires 08: 530000 € / an
EBE/actif exploit: 40000 €
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Observations / qualités

> Elevage de volailles de maniére durable

> Pas d'utilisation d'antibiotiques, utilisation en préventif du vinaigre blanc contre
les vers.

> parcours enherbés pour I'été, cabanes en bois paillées pour I'hiver, plein air.

> Préservation des espaces de nature spontanée, plantation de 1 km de haies, une
premiéreilya 15 ans, une autre il ya 5 ans.

> Préservation des terres inondables et des buttes, entretien fait par les moutons.
> Cultures de céréales, alimentation tracée non OGM.

> Rotation des cultures.

> Races locales: Poulets cou noir, Coucous de Rennes

Naturel

Améliorations possibles
>mangque 10 a 15 ha pour passer en Bio et étre en autonomie alimen- N
taire

Observations / qualités

> Achats d’'aliments pour les poussins, tracés non OGM: Gouessant.
> Poulaillers en bois

> Commercialisation: Brin d’'Herbe, Marché des Lices, Les Halles
centrales, Restauration sur Rennes. O
> Achat 20 t de blé pour faire la soudure avant la prochaine récolte

Ooriging

Améliorations possibles

> Atteindre I'autonomie alimentaire

()

Observations / qualités
> Chauffage au bois pour I'habitation principale
> Exploitation: Gaz et électricité: 2100 €/an, mais le paillage de la poussiniére limite
la consommation d’'énergie
> Carburant: 1100 € (tracteur essentiellement)
> Camion frigorifique : 4656 €, environ 20 000 km/an pour les livraisons et marchés.
> Isolation de la poussiniére
> réutilisation des baches plastiques durant 3 ans.
> Conditionnement en cartons, pas d'utilisation de barquettes, films...
> Sont sur le chemin d’une ligne a Haute tension: ont fait venir un géobiologue
> Projet de TGV a proximité de la ferme
> Récupération des plumes pour le compost
, > Abattoir: utilisation de 1000 m*/an et 4000 KW/mois d'électricité
Energle

Amé- « C'était bien d’ouvrir liorations possibles
vos portes ! »

Un consommateur
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Observations / qualités
> 2 personnes sur I'exploitation, Paul Renault et un salarié (35h)
> 5 salariés embauchés par I'abattoir (SARL)
> une comptable intervient 1 j/sem
> Utilisent le matériel de la CUMA
S > Utilisent le systéme d’épargne salariale, qui permet de remettre des
primes en fin d'année aux salariés.

p > Vente directe sur BH
SOCLQ l, > Paul est adjoint au maire et président de I'association des coucous
de Rennes
> Recoivent des stagiaires sur la ferme
> Accueil d’enfants en difficultés depuis 1981, avec I'ITEP, 2j/sem
> Marchés sur Rennes
> veulent transmettre I'exploitation a un jeune

«Il'y a différents
ages, différentes ra-
ces et ca se bala-
dent!» une consom-



